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UDVOZLUNK AZ UJ
VALLALKOZASODBANI

Gratulalunk a dontésedhez, hogy a Nu Skin Brand Affiliate-je lettél! Ezt a
kézikonyvet a vilag kiilonb6z6 pontjairdl szarmazoé tapasztalt és sikeres vezeték
hoztak létre annak érdekében, hogy segitsenek neked a Nu Skin Uzletépitésed
elsé lépéseiben. Ezek a vezetSk dnkéntesen ajanljak fel idejuket és tudasukat a
One Team Global (OTG) nevd nonprofit szervezetnek.

KIAZ OTG?

NONPROFIT SZERVEZET - 1/2002 TORVENY
OTG NYUGAT-EUROPAI SZERVEZET

Az OTG kozosség kidolgozott egy 7 lépéses rendszert, amelyet ha kdvetsz,
megértheted azokat az alapelveket, amelyek segitségével felépitheted a Nu Skin
Uzletedet. Ez a rendszer lehet6vé teszi vezetdi készségeid fejlesztését, mikozben

megtanulod alkalmazni mindegyik lépést. Sajatitsd el az egyes |épésekhez
kapcsolodo készségeket, oszd meg 6ket a jovendébeli csapatoddal, és ne feledd

el élvezni az utat!

o
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A NU SKINES AZ OTG
KOZOTTI KAPCSOLAT

A Nu Skin Enterprises-tél fliggetlen szervezetként az OTG kizarélag Nu
Skin Brand Affiliate-ekkel dolgozik egytitt. Annak érdekében, hogy
segitsen neked az Uzleted felépitésében, az OTG létrehozta a System 7
(S7) képzési rendszert, ezt osztjuk meg Veled ebben a kézikonyvben.

NUaw
SKIN

A Te Vallalkozasod

o termékeket
fejleszt

o gondoskodik a
logisztikaradl

e intézi a Brand
Affiliate account-
odhoz kapcsolédo
adminisztrativ
teendéket

o kifizetia
jutalékodat -
tobbek kozott.

=9
5o

4 %,
1 OTG ¢ System?7
‘\ <7  Europe & Africa

S one®

A Te Tamogato
Szervezeted

e megtanitja az
Uzleti alapelveket
és mentoralast
biztosit

o Brand Affliliate-ek
altal szponzoralt
eseményeket
szervez

o Uzleti anyagokat
készit

e Magatartasi Kodex
(ld. 23. oldal)
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BELEPES|
PONTOK

Tobb mddja van annak,
ahogyan el tudod kezdeni az
tzletet.

Barmelyik is a szamodra
legjobb, az alapelvek
ugyanazok minden esetben.
Ez a kézikdnyv attekintést ad
ahhoz, hogyan hasznéld a
rendszert az elindulds soréan
és a jovébeli Gzletépitéshez
egyarant.

20

TERMEKEK ES TECHNOLOGIAK ) o Dlentt! s
terméktapasztalatot demadk

segitségével

vizié szem elétt tartasaval

........................... Oszd meg a
< AL L] > terméktapasztalatodat
online
PHARMANEX ) Wellness program és
taplalékkiegésziték

UZLETEPITO > ........................... Epits halézatot hosszutavu




SYSTEM 7/
MUNKAFOLYAMAT

Allitsd fel a kezdeti
CE’LOK céljaidat rovidtavra és )
hosszutavra egyarant. Ird
le 6ket, és rendelj
hozzajuk hataridét.

KONTAKTOK {ré foa bepnselet

A meghivéas olyan, mint

MEGHl'VA'S egy moziel6zetes - kelts

kivancsisagot!

Tanuld meg, hogyan
prezentald az Gzleti

PREZENTA’CIO’ lehet6séget és oszd meg

a termékeket.

Az Uzleti lehetéség és a
termékek bemutatasat
kovetbSen batoritsd a
jelolteted arra, hogy
akcidba lendljon.

UTANKOVETES

Segits a jeloltednek
ELINDI'TA'S elindulni a termékeket
és a System 7
Munkafolyamatot
illetéen.

CSAPATMUNKA Dolgozzatok egyitt a

siker érdekében.

N o i W N~

Ezek a sikered [épcséfokai és mindegyik abban segit téged, hogy
elérehaladjon az tGzleted.
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1. CELOK

A legtobb ember tliz ki célokat, de csak a sikeres emberek viszik is véghez Gket.

A céljaid ismerete a legnagyobb kilonbség egy virdagzdé és egy kiizdelmes Uzlet
kozott. Megmutatjuk neked, hogyan tlizz ki célokat és hogyan ultesd at éket
cselekvésbe.

Miért a Nu Skin? Mi a motivaciod?

Mit akarsz? Ez a kérdés az életedre vonatkozik, nem csak az lizletedre. Azt
ajanljuk, hogy készits egy alomtablat.

Kiegészits isvedel Hatdstdbbszorozédésbél
legeszit6 jovedelem szarmazé jovedelem

05



1. CELOK

Mik a céljaid? Jelold ki a f6 céljaidat! Egy nem leirt cél hataridé nélkiil inkabb
csak egy kivansag, ezért azt tanacsoljuk, hogy ird le a céljaidat és rendelj
hozzajuk hataridéket.

Jovedelem

Személyiségfejlédés

Kapcsolatok

Vallalkozas

00000

Egyéb:

Mennyire van sziikségem / mennyit akarok keresni a Nu Skin tGzletembél havonta?

Ahhoz, hogy valaki Brand Affiliate-ként szamottevé jutalékban részeslljon, jelentés
mennyiségli idé, energia és elkotelezettség sziikséges. A siker a hozzaértésen,
képességeken és a vezetdi készségeken is mulik. Ez nem egy olyan program, mely
azonnali gazdagsdghoz vezet, az anyagi sikerre nincs garancia, az eredmények
pedig résztvevékként nagyon eltéréek. Az Ertékesitési Teljesitmény Programban
foglalt szintenkénti bevételek ismertetdje itt taldlhato: www.nuskin.com

1HONAP 6 HONAP

o> C o (D

Mely tevékenységeket fogom végezni, hogy elérjem a céljaimat?
1. Termékértékesités, 2. Ismerdsok meghivasa, 3. Posztolds a kozosségi
médidban, 4. VevGszerzés, 5. Prezentacidk/demdk

1HONAP 6 HONAP

D C O O

Mennyi id6t akarok hetente befektetni az lizletembe, hogy elérjem a céljaimat?

1 HONAP 6 HONAP

C_ D C O O

Oszd meg ezt az informaciot a szponzoroddal (a személy, aki bemutatta neked ezt
az lUzletet) és/vagy a fels6évonaladdal, mivel 6k fognak tdmogatni téged a céljaid
elérésében. Egy vallalkozas felépitése kemény munkat, elkotelezettséget és
tirelmet igényel, tehat ne felejtsd el, hogy a céljaid és a vallalkozdsodba
fektetett id6 kozott 6sszhangnak kell lennie.
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2. KONTAKTLISTA

CSALAD / BARATOK / MUNKA / KOZOSSEGEK (CSBMK)

Ne feledd, a kontaktlista elkészitése cselekvésorientalt folyamat, és azok
élvezhetik a sikert, akik végrehajtjadk a terveiket.

Ne bocsatkozz elézetes talalgatasokba, amikor megirod a kontaktlistadat, és
légy tisztdban azzal, hogy ez egy folyamatosan novekvd lista, amelyet
Uzletépitésed, kapcsolatrendszered épitése sordan bdéviteni fogsz. Kezdd azzal,
hogy leirod mindenkinek a nevét, akit csak ismersz. Javasoljuk, hogy azokat tedd
a lista elejére, akik a kapcsolatrendszeredben a legdinamikusabbalk, illetve akik
nagy hatassal vannak a kornyezetikre. Azért, hogy egyszerl dolgod legyen, azt
javasoljuk, hogy ebbe a 4 kategdridba oszd szét az ismerdseidet.

Tedd meg még mal!

Gondold végig a kozosségi medidan létrejott kapcsolataidat is. Néhanyan
bizonydra beletartoznak ezen kategoridk egyikébe.
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2. KONTAKTLISTA

iRD LE A LEGNAGYOBB BEFOLYASSAL BiRO EMBEREKET A NEGY
ISMERETSEGI KORODBEN:

Allits 6ssze egy 60 nevet tartalmazé listat a kapcsolatrendszeredben lévé
emberekrél, és valaszd ki elézetesen néhdnyukat, akiket az lzlet és/vagy a
termékek érdekelhetnek. Valassz 10-et a baratok, 10-et a csalddtagok, 10-et az
Uzleti élet, 10-et a kozosségek terlletérél és 20-at a kozosségi médiabol.
Hatarozd meg: Ki 6? Miért gondoltam ra? Uzlet vagy termék? Mit mondott?

CSALAD BARATOK
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3. MEGHIVAS

A meghivas célja, hogy felkeltsd a jelolted kivancsisdgat, és tobbet akarjon
megtudni arrdél, amit ajanlani akarsz neki. Mint egy filmel6zetes, amelyet ha
megnézel, latni akarod majd a teljes filmet.

Képzeld magad annak a személynek a helyzetébe, akit szeretnél meghivni, hogy
tobbet tudjon meg az ajanlatodrol. Mi érdekelheti? Anti-aging bdrépolas,
taplalékkiegésziték, szépségapolasi eszkozok vagy esetleg egy lzleti lehetdség,
amivel plusz pénzt kereshet?

Ne feledd: Mindig a masik személy igényeire 6sszpontosits, és arra, hogy te és a
lehetéség hogyan tud segiteni neki.

Dontsd el, mire hivod meg a jeldlted:
e Tudjon meg tobbet a termékekrél?
o Egy termékshow-ra?
A Facebook csoportodba?
Egy mérésre a Biofotonikus Szkennerrel?
Megmutatod a LumiSpat a konyhaasztalodnal?

o o0 o

o Tudjon meg tébbet az lzleti lehetdségrél?
o Egy lzleti prezentaciora egy hotelbe?
o Online Uzleti prezentéciéra vagy webindriumra?
o Egy személyes taldlkozora egy kavé mellett?

Ugyanazok az elvek miikodnek az tizleti lehetdség illetve a termékek bemutatasa
sordn akar a kozésségi média feliileteken dolgozol, akar Uzleti prezentacidkat
vagy termékshow-kat tartasz.

Tippek a meghivashoz A meghivas 5 C-je:

1. Compliment - dicséret: mindenki
szereti, ha dicséretet kap. Mondd el
nekik, mi bennik a kilonleges!

1. Legyél révid ebben a fazisban: ne menj
bele a részletekbe, a cél, hogy kotelezd
el 6ket, hogy megnézzenek egy

prezentaciot. 2. Curiosity - kivéancsisag felkeltése:
ahogy mar volt réla sz6, ne mondj el
2. Csak kedves, Gszinte és tettrekész mindent elsérel

embereket hivj meg!
3. Credibility - hitelesség: beszélj a cég
3. Legyél lelkes (de ne draszd el a hitelességérdl!
masikat a lelkesedéseddel).
4. Control - kontroll: légy rovid, a
4. Hallgass tébbet, mint amennyit jelolted mostani allapotdhoz mérten
beszélsz! beszélj, érd el, hogy kivancsi legyen
tovabbiakral!
5. Ne félj a kérdésektdl - a kovetkezd
lépésnél, a prezentaciondl mindenre
valaszt kap.

5. Commitment - elkotelezédés: fixald
le a taldlkozdd idépontjat!

* Még tobb tandcsot kaphatsz a
legtapasztaltabb vezetéktol a
hu.otg.global oldal "Kezdj bele" részében

6. Véljon szokdsoddd, hogy rendszeresen
meghivj Uj érdeklédéket a taldlkozdkra.
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3. MEGHIVAS

A MEGHIVAS 5C-JE

Az "5C" sablon haszndalataval segithetsz masoknak megtanulni, hogyan hozzak el
ismerdseiket egy tadjékoztatdéra, amely majd bemutatja nekik a lehetéséget, a
technoldgiat, vagy a terméket.

Az aldbbiakban bemutatunk néhany "5C" példat. Azt javasoljuk, keresd fel Gzleti
mentorodat, hogy segitsen Rad szabni, a Te szavaiddal finomhangolni az eleve
nagyon hatékony sablonokat. A meghivaskor fontos, hogy 6nmagad legyél, és lugy
kommunikalj a leendé tgyféllel, ahogyan altaldban kommunikalsz vele.

Egy wellness és

oregedésgatlo szakérto

"Olyan emberekkel keresek kapcsolatot, mint Te, akik sikeresek a wellness és
Oregedésgatlds iparban, és akik nyitottak egy ajanléi program megismerésére. A
programban talalhaté termékek és technolégidk szamos dijat nyertek, k6szénhetéen
a Nu Skin kilénbézé platformokba, kéztik uj wellness alkalmazasunkba vald
befektetéseinek. A legjobb mdédja annak, hogy tovabbi informéacidkat tudj meg, ha
csatlakozol valamelyik online Ulzleti prezentdcionkhoz. A kedd vagy a csltértdk
felelne meg Neked a legjobban?"

Egy vallalkozé

,K6széném az érdeklédését! Olyan helyi lGzletemberekkel szeretnék kapcsolatot
épiteni, akik motivdltak és foékuszaltak, akdrcsak On. Egy wellness-re és
Oregedésgatldsra szakosodott cég képviseléje vagyok, amelynek innovativ és
kifizet6dé (lzleti modellje lehetévé teszi, hogy sajat vallalkozast épitsen fel. A
kapcsolatrendszerét tekintve Ugy hiszem, nagyszer( lehetéség lenne Onnek, hogy
megismerje a termékkindlatunkat. Erdekelné tovabbi informacio?"

Egy barat

"Orilék, hogy érdeklédsz az uj kalandom irant! Alig vérom, hogy még tébbet osszak
meg Veled az uj lzleti véallalkozdsomrdél, amely lehetévé teszi, hogy maés
partnerekkel egyiitt dolgozzunk és fejlédjiink! Most &llitom 6ssze a partneri
csapatomat, és, mivel ismerem a masokon vald segités irdanti szenvedélyedet (vagy
barmilyen okbdl is valasztottad ezt a személyt), szerettem volna beszélni Veled errél
az lzletrél és ezekrél a termékekrél. A cég 40 éves sikerét (nnepli, és szamos
orszdagban befutott, igy velem dolgozva Neked is globdlis lizleted lehet. A legjobb
mddja annak, hogy a megfelel6 informaciokat megosszam Veled, ha meghallgatod az
egyik online lizleti prezentdciénkat, ami ma este lesz. Kiildhetem a részleteket?”

10



4. PREZENTACIO

Az lzlet és a termékek prezentalasat meg kell tanulnod. Azt javasoljuk, hogy az
elsé par alkalommal a szponzoroddal egyiitt beszélj a kontaktjaiddal. A
munkafizet hatuljan taldlsz olyan OTG anyagokat, amelyek segitenek abban,
hogy be tudd mutatni az tGzletet.

Az OTG hivatalos prezentaciéit hasznaljuk, melyekhez hozzaférhetsz az

otg.global weboldalon. A prezentaciék mindegyike 5 kulcsfontossdagu pontot
tartalmaz:

( TRENDEK > ‘

CEG

Tanuld meg, hogy hogyan
TERMEKEK > tudod mindezt egy percben
w

elmondani, és sajatitsd el a
bévitett valtozatot is. Dolgozz
egyltt ezen a szponzoroddal.

ELJESITMENY PROGRA

C
C
<T ERTEKESITESI
C IDOZITES > ‘

A prezentalas kiilonb6z6 mdédjai a kovetkezdk:

1. Személyes taldlkozé az érdeklédével, egyediil vagy a szponzoroddal.

2. Az érdekl6d6d meghivasa egy nyilt OTG talalkozéra (lizleti prezentacid).

3. Posztok a kozOosségi médian.

4. Termék demé / Beauty party / Expo.

5. Az érdekl6déd meghivésa egy online prezentacidra, melyet az dltalatok
kommunikalt nyelven rogzitettek. Fontos! A prezentdcidot/bemutatot kovets 48
éran beliulre mindig egyeztess egy Uj idépontot - lehetéleg a szponzoroddal/izleti
partnereddel egyltt.

Fontos! A prezentaciot/bemutatot koveté 48 oran beliilre mindig egyeztess egy
uj idépontot - lehetéleg a szponzoroddal/iizleti partnereddel egyiitt.
A — ;



https://www.nuskin.com/content/dam/eu-library/EMEA-legal/sales-compensation-plan/pdf/velocity-sales-performance-plan-hu.pdf
https://www.nuskin.com/content/dam/eu-library/EMEA-legal/sales-compensation-plan/pdf/velocity-sales-performance-plan-hu.pdf

4. PREZENTACIO

ime néhany példa az 5 pontos prezentacié egy percben torténé
bemutatdsara:

1

2

"Egyetértesz azzal, hogy egyre tobben igénylik a rugalmas munkaidét és az
otthoni munkavégzés lehet6ségét? Ez egy névekvé trend, és a mi
véallalkozdsunk lehetévé teszi az embereknek, hogy részesei legyenek
mindennek. A vallalat 40 éves sikerét (innepli, és megtaldlhatod a céget a New
York-i értéktézsdén is. Szamos 6regedésgatlo termékbél allé portfélionk van,
amelyek latvanyos eredményeket hoznak, beleértve az agelLOC nevli markat,
amely egy 10 millidrd dollaros brand. Ez az lizlet lehetévé teszi szamunkra,
hogy ne csak a termékeket osszuk meg masokkal, hanem az (zleti lehetéséget
is, amennyiben plusz jévedelemre vdgynak. Mi egy nagyon innovativ véallalat
vagyunk, hatalmas viziéval az 6regedésgatlé termékek és technoldgidk terén,
ezért most van itt az ideje, hogy részt vegyél egy lizleti prezentacion és tébbet
megtudhass minderrél.”

"Biztos vagyok benne, hogy Te is egyetértesz azzal, hogy egyre tbébben
szeretnének otthonrdl, online munkaval egy kis plusz pénzt keresni. A céglink
lehetéséget ad neked arra, hogy sajat vallalkozdsod legyen, online
munkavégzéssel, rugalmas munkaidével. A cég olyan termékek széles
valasztékdval rendelkezik, amelyeknek jol bemutathaté a hatdsa a k6zosségi
médian elétte-utdna képek formdjaban. Tébb mint 250 termék koziil
védlaszthatod ki azokat, amelyek a legalkalmasabbak az online promdcidra,
ezeket megosztva elkezdesz pénzt keresni a vasarldsok utdn. Javaslom
tovabba, hogy oszd meg ezt az affiliate programot olyanokkal, akik
érdeklédnek az irant, hogy egy vallalkozast épitsenek fel ezen kivalé
termékekkel. Ahogy egyre tobb ember keresi az online munkalehetéséget és a
rugalmas idébeosztast, fontos olyan partnercéget valasztani, amely
rendelkezik egy jovébeli névekedési tervvel - és ez szintén igaz rank."

Példa a szépség-, oOregedésgatlo és wellness-iparban mar dolgozo
szakemberek szamara:

"Mindig fontos figyelembe venni a piaci trendeket, amikor Uzleti partnerségre
kivanunk lépni egy céggel. A mi véllalatunk innovativ Oregedésgatlo
termékeket kinal, és hat egymdst kéveté évben, 2017-t6l 2022-ig a vilag elsé
szamu markdja lett a Szépségapoldsi Eszkézrendszerek terén. Ez egy gyorsan
novekvé trend, amely lehetévé teszi, hogy megoszd olyan emberekkel az
ismerettségi korédben, akik mar elkotelezettek a szépség és a wellness irant.
A cég rendkiviil innovativ, olyan technoldgidkat és termékeket fejlesztett ki,
amelyek tudoményos alapokon nyugszanak. Vallalatként tudomédnyosan
vezérelt Oregedésgatlo termékeket kinalunk, amelyek a 6regedés lathato
jeleinek csbékkentésére szolgalnak. Meg tudom mutatni, hogy hogyan végezd
ezeknek a termékekeknek a marketingjét, hogy kiegészité jovedelmet szerezz a
jelenlegi lzleti tevékenységeiden kivii és extra szolgdltatasokat nydjthass
tigyfeleidnek. Az éregedésgdtlas, a technoldgia, az loT és mesterséges
intelligencia piaci trendjeinek készonhetéen tékéletes az idézités arra, hogy
belenézz ebbe a lehetéségbe.”
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5. UTANKOVETES

Az utdnkovetés legjobb mddja, hogy megkérdezed a jeloltedet, hogy mikor és
hogyan akar tovabblépni. Készilj fel rd, hogy a jeloltednek lesznek kérdései. Ha
nincs meg azonnal a megfelelé valaszod egy kérdésre, mondd meg neki, hogy
utédnanézel, vagy hivd be a hivasba a szponzorod.

Mindig maradj vele kapcsolatban és gondoskodj arrél, hogy le legyen vele
egyeztetve az id6pont a kovetkezd lépéshez (legyen az személyes talalkozo,
telefonos beszélgetés, Skype). Akar ketté vagy tobb utankovetd taldlkozas is
szlkséges lehet a jelolttel, mire csatlakozik az Uzlethez, ugyhogy legyél
tirelmes. Ha a jelolted nyitott, de még nem all készen, mindenképpen kérdezd
meg téle, hogy rendben van-e részérél, ha Ujra megkeresed majd és tovabbi infét
kiildesz neki. ("Rendben van részedrdl, ha tovabbra is tédjékoztatlak..." )

Az is fontos, hogy hagyd abba az utankovetést, ha a jelolt nem érdekléda.
Kérdezd meg, hogy rendben van-e ha, késébb ujra felveszed vele a kapcsolatot,
hogy megbeszéljétek, hogy azota jobb-e az idézitése. Te egy kivald lehetéséget
ajanlasz, de a te sikered nem egyetlen személyen mulik.

Egy "nem" egyébként jobb, mint egy "talan" (és idét spdrol neked), tigyhogy ne
félj konkrét valaszt kérni.

TOLTSD LE A NU SKIN CONNECT
ALKALMAZAST
Intelligens kapcsolatépités, kapcsolatkezelés, egyéni listak, tervezés és
szervezés, trendek és tevékenységkovetés

Fontos, hogy nyomonko6vess

- ‘ mindenkit, akivel akar az Gzletrél,
— akdr a termékekrél beszéltél, hogy
e ne felejtsd el 6ket utankovetni, és
. ut |@ reonc hogy emlékezz, hogy az egyes
. el ot személyekkel milyen
informaciokat osztottal meg. A Nu
. Skin létrehozott egy alkalmazést,
amely lehetévé teszi ezt
szadmunkra, igy ha letoltdéd a Nu
Skin Connect alkalmazast és
bejelentkezel a Nu Skin

MalssaTrottier azonositéddal, elkezdheted

o hozzéadni a kapcsolataidat az
alkalmazéashoz.

Connect

Rebecca Hemmons
Reachou

Randy Simon
Reachou

Prospects
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6. ELINDITAS

Ha még nem tetted meg, akkor nézd meg a "BB Il - Elinditas"
tréninganyagot.

Amikor beregisztralsz egy Uj lizleti partnert, tedd a kovetkezéket:

1. A fogyasztdoknak segits az elsé rendelést elkésziteni és adj szamukra
hozzaférést, hogy a termékkel kapcsolatos informaciékhoz és
segédanyagokhoz hozzajutnak.

2. Tajékoztasd 6ket az ADR programordl, és amennyiben igénylik, segits
nekik elkésziteni az ADR rendeléstket.

3. A Brand Affiliate-eknek tanitsd meg, hogyan tudjdk ezeket a prémium
minéségl termékeket értékesiteni a végfelhaszndloknak a social
medidn keresztil vagy személyes talalkozékon.

4. Gy6zodj meg réla, hogy az uj tzlettarsadnak van egy példanya a FSB-
bél.

5. Mutasd meg nekik, hogyan tudja letolteni a 3 alkalmazast - Nu Skin
Stela, Vera, Nu Skin Connect.

6. Mutasd meg nekik az OTG weboldalat, segitsd az uj affiliate
partnereket beregisztralni az OTG levelez6rendszerébe, és hivd meg
6ket az OTG helyi Facebook csoportjaba.

7. Mindenképpen egyeztessetek idépontot egy Uzleti prezentéacidra,
ahova az uj Brand Affiliate meg tudja hivni a jel6ltjeit, és irjatok be a
kovetkezd helyi OTG S7 Workshop idépontjat, ahol kap egy alapképzést
és taldlkozni tud a csapattagokkal. Mutasd meg neki az otg.global
oldalt és a rendezvénykeresét.

8. Segits az uj partnerednek, hogy EGYSZERUEN és KONNYEN tudja
elkezdeni az tzletet.

| %Z’/’:’» A
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/. CSAPATMUNKA

Mindannyian nyeriink, ha csapatban dolgozunk by following the OTG Code of
Conduct and the four principles of being an OTG Team Player.

Epits mélységet az uzletedben azaltal, hogy mélyre mégy az ismeretségi
korédben.

Tartsd tiszeletben a testvérvonalakat, a tobbi Brand Affiliate-et a taldlkozdkon,
tréningeken és minden més alkalommal.

Betartjuk a Magatartasi Kodexet és az OTG

csapatjatékos négy alapelvét. /&\ \
/ |
Duplikacié: Tanuld meg, alkalmazd és tanitsd meg azokat | /' /
az elveket, amelyekkel sikeresen lehet vasarldkat Do ,/
szerezni és Uzletet épiteni. Légy tanithatd, folyamatosan ,’
cselekedj, és légy olyan példa, akiktél tanulni tudnak [PERN
masok. Jusson eszedbe, hogy a valédi vezetés nem csak a d

sajat sikeredet jelent, hanem a csapatod sikerét is.

Felépités: Sajatitsd el azt a képességet, hogy mindig
pozitivan beszélsz, hogy ezzel is kiemeld, mennyire Duplikacié
értékeled azokat a kulonbozé tényezéket, amelyek a
személyes sikeredhez segitenek téged. A felépitési
folyamatnak nagy ereje van az zletépités soran,
kulonosen, amikor Uj csapattagot mutatsz be a
mentorodnak vagy a csapatodnak. A felépités folyamata
lényegében az, hogy méltatunk valakit vagy valamit. Kérd
meg a fels6évonaladat, hogy magyaradzza ezt el
részletesebben neked, és gyakorolj, hogy szakértéjévé
valj.

Felépités

Tiszteld a

Tiszteld a testvérvonalakat: Mind ugyanahhoz a testvérvonalakat

"csaladhoz" tartozunk, ezért tiszteljUk és batoritsuk
egymast! Beszélj pozitivan a testvérvonalaiddal, és épitsd
fel a fels6vonalaikat.

A testvérvonalad olyasvalaki, aki nem felsévonalad és
nincs az alsévonali szervezetedben sem. Fogod hallani a
keresztvonal szot, vagy azt, hogy ne keresztvonalazz. A
keresztvonalazds egy cselekvés; példdul nem a
testvérvonaladat kéred meg, hogy tanitsa meg neked az
lizletet, mert ez keresztvonalazdsnak mindstlne. Amikor
van egy problémdad vagy kihivasod, emlékezz, hogy a
felsévonalad vagy a cég felé jelezd azt.

Konzultacio

Konzultacio: Nyujts utmutatdst a Brand Affiliate-jeidnek
Uzletépitésik soran. Ez magdban foglalja a célok
meghatdrozasat és az akciélépések nyomonkovetését.

igy prosperalunk egyiitt a Nu Skin-nel!
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A SIKER 7 ALAPVETO
SZOKASA

Ahhoz, hogy vezet6vé valj, el6szor neked kell vezetéként viselkedned és
cselekedned. Ezek az alapvet6 szokdsok elengedhetetlenek az lizleted sikeréhez,
ezért azt javasoljuk, hogy legaldbb havonta egyszer nézd at ezt a listat és értékeld
magad, hogy gyakorlod-e 6ket. Ha 1-t6l 10-ig értékeled magadat (1-gyenge, 10
legjobb) minden egyes szokdas tekintetében, az segit tudatositani, hogy melyek
azok a teriletek, amelyeken még dolgoznod kell, hogy olyan szokdsaid alakuljanak
ki, amelyek elengedhetetlenek a sikeres vezetévé valashoz.

Ol

Légy a termék terméke.

02

Legyenek rendszeresen Uj vasarloid.

03

Minden hénapban mutasd be az
uzletet és a termékeket uj
embereknek.

04

Torekedj legalabb 2 blokk
teljesitésére minden héten.

05

Taplald az elméd, képezd
magad minden nap.

06

Maradj az aramlasban, és vegyél részt az
OTG rendezvényeken.

07

Légy csapatjatékos:
duplikacio, felépités, tiszteld a
testvérvonalakat: ne keresztvonalazz,
konzultacio
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ELINDITAS
ELLENORZOLISTA

KEZDJ EL CSELEKEDNI MOST!
Most, hogy ismered a System 7 Munkafolyamatot és a Sikerszokasokat, emlékezz
rdjuk a mindennapokban és tanitsd éket az Uj csapattagjaidnak is.

Bizonyara hasznodra valik majd egy ellenérzélista
az Uj Brand Affiliate-jeid elinditdsahoz.

Regisztralj be mint Brand Affiliate és tanuld

meg, hogyan kell rendelést leadni.

Ahhoz, hogy prométalni illetve ajanlani tudd éket, érdemes kiprébalni
termékeket, igy ratalalhatsz a kedvenceidre.

Toltsd le a Vera alkalmazast és végezd el a
bérelemzési konzultaciot.

Ez a konzultacio termékeket fog javasolni szamodra. Lehet, hogy ezekbdl
fog allni az els6 rendelésed, de az is lehet, hogy a szponzorod mas
termékeket javasolt az indulashoz.

J 0 0

3 Toltsd le a Nu Skin Stela alkalmazast.

Ez a Brand Affiliate-eknek szélé alkalmazas, amelyben nyomon tudod kdvetni a
haladasodat, valamint termékajanlatot tartalmazé linkeket tudsz generalni a vevéid
szamara.

Egyeztess le egy megbeszélést/talalkozot a
szponzoroddal.

Mindezt 24 6ran (de legfeljebb 48 6ran) belil bonyolitsatok le, hogy tudjon
segiteni az els6 prezentacioddal (akar online, akar offline), termékdemadddal
és/vagy kozosségi média posztoddal.

.

5 Ism meg a System 7 Munkafolyamatot.

Vegyétek végig ezt a flizetet a szponzoroddal.

.
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EI_INDITAS
ELLENORZOLISTA

6 Kapcsoladdj be. Q

Csatlakozz az OTG Eurdpa és Afrika, valamint a helyi OTG csoportokhoz
a Facebook-on.

7 Ellendrizd az eseménynaptart. Q

Ellenérizd az eseménynaptart az http://otg.global oldalon, hogy hol és
mikor lesznek a kovetkez6 taldlkozék/rendezvények/lizleti prezentaciok
a kozeledben.

8 Toltsd le a Nu Skin Connect alkalmazast. Q

A Nu Skin Connect alkalmazas segitségével innovativ, konnyen
hasznalhaté funkcidkat tudsz elérni, amelyekkel id6t is sporolhatsz
Uzleted épitése soran.

Hozz létre ADR-t (Automatikus Szallitasi
Hliségprogam).

A Nu Skin hliségprogramjat nagyon érdemes igénybe venni. Egy ADR
létrehozésaval a termékeket havi vagy kéthavi rendszerességgel szallitjak
ki neked, és az ADR rendelés SV értékének 20 vagy 30%-at kapod meg
termékpontként, amelyeket azutan termékekre valthatsz. Barmikor meg
tudod valtoztatni az ADR tartalmat.

1 0 Beszélj emberekkel. Q

Kezdj el beszélni a kontaktlistadon szereplé emberekkel a termékekrdl
és az lizleti lehetGségrél.

Ne feledd, hogy a Nu Skin Account Managered mindenben tdmogat téged, és
barmilyen kérdéssel fordulhatsz hozza.



ISMERD MEG A
VONZASMARKETINGET

Vonzasmarketing

,A vonzdsmarketing olyan marketingtechnikdk alkalmazdsa, amelyek kifejezetten
arra szolgdlnak, hogy az ligyfél megtudja, hogy mivel foglalkozol, és hogy mar
megvdsadrldsa el6tt tudja, hogy egy szolgaltatdas vagy termék milyen jotékony
hatassal lesz ré." - Facebook

A vonzasmarketing lényege, hogy inkdabb te vonzd a jelélteket magadhoz,
mintsem te fuss utanuk.

A vonzasmarketingnek atgondoltnak kell lennie, nem automatizaltnak.
Ismerd meg a Nu Skin Kozosségi Média Iranyelveit és az egyéb vonatkozo
iranyelveket a nuskin.com oldalon.

Az emberek sokszor tévesen azt gondoljdk, hogy a termékeket vagy a Nu
Skin-t kell ajanlani a kozosségi médidban, pedig a tény az, hogy
MAGADAT kell prométalni mivel az igazi termék TE vagy.

Ahhoz, hogy az emberek "megvegyenek" téged, el6szor meg Kkell
ismerjenek, kedvelniik kell, és meg kell bizzanak benned. Kezdj el
kiépiteni egy k6zonséget olyanokbdl, akik hasonlé érdeklédési kordek (ne
csak a barataidbdl vagy Nu Skin Brand Affiliate-ekbdl).

Kell, hogy legyen egy stratagiadd, és ahhoz tartanod kell magad, amikor
kommunikéalsz és érdekes tartalmaz hozol létre. Legyél hiteles és épitsd
fel a sajat markadat: inspiralédj masoktdl, de ne masold G6ket. Legyél
onmagad legjobb verzidja, és ne masvalakinek a mésodik legjobb verzidja!

Kilonb6z6 fajta posztokat valtogass a kozosségi médian: személyes
jellegl posztok (rélad, a tarsasagi életedrél, az életstilusodrél), Gzleti
célu poszt, ismeretterjesztd poszt, poszt a termékeink hatdsairdl, vicces
posztok (ahol te és a csapatod jol érzitek magatokat) .

Olyan embereket fogsz bevonzani, akik tudnak azonosulni veled és

ahogyan dolgozol: azokat vonzza majd az életstilusod és az, AKI VAGY,
akik hasonléan gondolkodnak hozzad!
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http://nuskin.com/

TOVABBI
FORRASOK

http://otg.global

Az uzleti tdmogatd weboldalad
(login: az adott hénap neve angolul,
els6 betl nagybet)

Nu Skin forrasok
learningcenter.nuskin.com

A Learning Center-ben sok képzési
anyagot taldlsz. Ne feledd, hogy az
alapveté irdnyelvekkel kapcsolatos
tréninget 30 napon beldl el kell
végezned ahhoz, hogy
jutalékkifizetést kapj. Minden mas
képzést a sajat idébeosztasod
szerint végezhetsz majd el.

Kérd meg a szponzorod, hogy
tegyen be a helyi Facebook
csoportotokba.

AJANLOTT  KONYVEK

/HANGANYAGOK
LISTAJA

Konyvek

e Chris Taylor: A siker formuléaja

o Napoleon Hill: Gondolkodj és gazdagodj!

o Og Mandino: A viladg legnagyobb
tzletkotdje

o Robert Kiyosaki: Gazdag papa, szegény
papa

o Stephen Covey: A kiemelkedéen
eredményes emberek 7 szokdsa

o Kevin Hall: Aspire

« Anthony Robbins: Ebreszd fel a benned
szunnyadd dridst!

o Jeff Olson: The slight edge

o James Allen: As a Man Thinketh

e Spencer Johnson: Peaks and valleys

e Bob Proctor: Nem a pénz boldogit

e Robin Sharma: Rangnélkili vezeté

o T.Harv Eker: A milliomos elme titkai

o Dale Carnegie: Hogyan szerezziink
baratokat és befolydsoljuk az embereket

« Robin Sharma: A szerzetes, aki eladta a
Ferrarijat

« Joe Calloway: Magnetic: The Art of
Attracting Business

e Frazer Brookes: | Dare You

e Frazer Brookes: | Double Dare You

e Hal Elrod: The Miracle Morning

e Dan Sullivan: 10x is Easiear than 2x


http://www.nuskin.com/

‘Iniaq uefdeuoy woiey 0s|0INB3| 3ezsop! S959PIY € 1|0IeseA 63]1UABS e ‘Ze Jwiezs Yau-a1el|iy puelg ANV
0IN3 4$/5%6'0 = 18||0P VSN | :USG-ZZ0Z euleA|oyie sobejie ASN 2V (QPUSMP Usd- asn 6azsso Uspul) Uag-zZ0z Uedolbal VAN ze olopzuaduioy siel|iyy puelg
‘ueAlY 1969511929|910¥ |9 ABeU Julwe|eA ‘saAusbielbiaus s9 -opI [NAPUal 19saIa9leIn( v

‘ueqieze|qel e yaujadalazs wau AB) ‘enfd|eIn( eu e)yl|eAy] LUsU ‘189)8YaWia] YEeU|OIBSEA Blle|euzZSseY SaA|aWazs BR|oIBZIN 3IMe Ha-1el|lyy Puelg Ze Y0zy eiyox|ein( e yeleyyljeny

e ‘ezzew|elle] 19ya-91el|yy puelg uoze Bejoiezi 1eze|qe) e z3 |0I01oezuadUIoy 11919ZY1Y USQ-ZZ0Z Yauya-a1

v puelg 1jenzsiBas uleseld 01621 YIAINT ze 181e6|0ZS 10198UWIoJU| S813|ZSa4

jeze|qe) Iqge(e zZy ‘Uag21a1unial Xox2|eInlzsnuoq ojniay 215918z |elje Besesie] e yauye-aiel|yy puelg ze uosiinAu iseieizoyalel 9ol aibaAug| se sojuod ABoy ‘efj92 winjuswnyop us|ar

"ZS9}1S9)Y 9149 YeuyolieseA

1jel3zs1Bal Wau e ey ‘zs3aya)} Mazs S| ei1joid 0ZewIBZS [Q0SD.I. IWU|DPaYsalaysly ‘1qqeno] memm_m“ﬂ_.mwmmwum_ww
. $92SS0 Z@ :m_.ux@_mn..mnm
%eL’}L %LS b %ey'y %8L‘€ %SCvL %LL6L %0L‘SS e/u B/U  Kuese sobepy
%80°0 %L0°0 %610 %¥10 %29°0 %80 %Zr'e BOLL  BLITU o | reso
3 Ze ueqya|ezezs
5 < V/ Aueue sobejy
SVOLO3NIA ANVHE SUIANLYVC ANVHE SIAILVINISTALIY .
Gog'czs  8YLS  6LOWS  6SvT$ £hs'1$ LS8$ ziss SELS Sg$ Gene e
Jojoauiq Joyoaaiq Jojoaag Jaujied Jauped Jauped doy ‘dey pueig ajeliyy
puoweiq anjg  puoweiq plejawy Aqny side ploo pueag olexileAy pueig

\ \ \ / ,,/ f \ |
@ A @ & A < T

‘eloueleb soulu aiais I6eAue
ze ‘weiboid uesioAb Baw Munlpobepzeb* ABs wau z3 ‘ueAd| 19695119z9|910% |9

ABeu juiwelen ‘saAusbielbiaua s9 -0pl [NABPUSI 19saiaxy9|eInl v }BeuZo)1euoA m mo Q > w mm—' m
21-7z0Z MoMzleInl vaw3 sobepe gjdaiszs ueqieze|gel Vv LVZOMLIVIIAN [1D0C E \— \— C > E \_ . _

izsieye Joylwe
‘Joyye - zsiexe |oye 130 zzob|oQq

IS91159)913

22



OTG MAGATARTAS

KODEX

1. Az OTG Jovéképpel és Kildetéssel*
0sszhangban folytatom Uzletvitelemet.

2. Mindenkor tisztelettel banok minden
csapattaggal és ismerdseikkel.

3. Torekszem rd, hogy a termék termévé
valjak.

4. Pozitiv és batorité attitlidot tartok
fenn, amely tikrozi az OTG értékrendjét.
Tisztelettel kozelitek masokhoz, kerilom
a leépité (negativ) kommunikaciét és
tetteket.

5. Felépitem a tobbi Brand Affiliate és
mas csoportok szponzorait és vezetgit.
Arra batoritok mindenkit, hogy a
novekedés és siker érdekében
dolgozzanak egyltt vezetdikkel.
Felelésen cselekszem, példamutatdssal
tanitok és vezetek. Témogatok és
batoritok minden Brand Affiliate-et, aki
elkotelezettséget mutat az Gzlet irant.

6. Folyamatosan tanulok és fejlesztem
magam a http://otg.global oldalon
megtaldlhaté OTG System 7 képzési
anyagaiban foglalt alapelveket kovetve.
A Nu Skin altal jévahagyott hivatalos
OTG anyagokat hasznalom.

7. Termékek értékesitése illetve
vdsdarlasa esetén a Nu Skin Aaltal
lefektetett irdanyelveket tartom szem
el6tt.

8. Csak olyanokat toborzok, akik jelenleg
nem aktivak a Nu Skin-ben. Soha nem
biztatok aktiv Brand Affiliate-eket
illetve jelolteket arra, hogy
regisztraljanak masik csoportba.
Egyetértek azzal, hogy ez semmilyen
korilmények kozott nem elfogadhato.
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9. Egyetértek abban, hogy a felmerulé
kérdéseket és konfliktusokat a céggel
és a felsévonalammal rendezem.

10. A megjelenésem és oOltozetem
mindenkor tiszta, rendezett és
profizmust sugall.

11. Igyekszem részt venni minden OTG
altal ajanlott S7 rendezvényen,
beleértve az uzleti prezentacidkat,
System 7 Workshopokat, a helyi
rendezvényeket, a Success Summit-
okat / Sikerolimpidkat és a Nu Skin
rendezvényeket.

Ezuton tanusitom, hogy megkaptam az
OoTG Magatartasi Kédexet, azt
elolvastam, megértettem és magamra
nézve kotelezének ismerem el. Kérdés
esetén az OTG Magatartasi Kdédexet
tekintem irdnyaddnak.

*Jovokép: Az OTG vizidja egy olyan
egyedi, globdlis szervezet létrehozasa
csapatmunka, mentoralds, tdmogatas

altal, mely lehetévé teszi az egyének
szamara egy profitabilis, nemzetkdzi Nu
Skin vallalkozas felépitését.

*Kiildetés: Az OTG kiildetése vezeték
tdmogatdsa egy olyan globalis rendszer
létrehozasa éltal, amely a kdlcsonos
hozzajarulason, az 6szinteségen, az
elszamoltathatésagon, becsiletességen
és tiszteleten alapul. (az angol valtozat
roviditve: CHAIR)



FUGGELEK

ERTEKESITESI TELJESITMENY PROGRAM SZOJEGYZEK

BRAND AFFILIATE (BA) — Barmely személy, aki Brand Affiliate-ként regisztral a Nu Skinnél, és
Tagoknak szo6lé daron vasarolhat termékeket, termékeket értékesithet vasarlok szamara,
Regisztralt Vasarldkat regisztralhat, és nem all Kvalifikacio alatt. A Brand Affiliate altalanos
hivatkozasként is szolgdl minden Brand Affiliate és Brand Representative szamara. Nevezhetlink
példdul egy Brand Partnert vagy egy Brand Directort is Brand Affiliate-nek, amikor az ¢sszes
Brand Affiliate-rél dltalanosségban beszéliink.

BRAND REPRESENTATIVE — Olyan Brand Affiliate-ek, akik sikeresen teljesitették a
Kvalifikaciot, és nem veszitették el Brand Representative statuszukat. A Brand Representative
mint altalanos kifejezés a Brand Representative és minden afeletti cimre is utal. Nevezhetiink
példaul egy Ruby Partnert vagy egy Diamond Directort is Brand Representative-nak, amikor az
O0sszes Brand Representative-rél dltalanossagban beszélink.

SZANDEKNYILATKOZAT — Egy dokumentum vagy online formanyomtatvany, amit egy Brand
Affiliate nyujt be, hogy ezzel jelezze szandékat a Nu Skin felé, hogy el szeretné kezdeni
Kvalifikacidjat, és Kvalifikalé Brand Representative-va kivan valni.

KVALIFIKALO BRAND REPRESENTATIVE—Egy Brand Affiliate, aki (1) benyujtotta a
Szandéknyilatkozatot, és teljesitett két Building Blockot (egy Brand Affiliate hivatalosan a
kovetkez6 heti bonuszszamitdas utan minésil Kvalifikalé Brand Representative-nak), és (2)
folyamatban van néla a Kvalifikacids feltételek teljesitése.

ERTEKESITESI FORGALOM (SV) —Egy pontokon alapuld rendszer, amelyet a Nu Skin a termékek
relativ értékének a kiilonbo6zé valutakon és piacokon keresztil valé 6sszehasonlitasara alkalmaz.
Ezaltal mérhetévé valik a kilonbozé teljesitménymutatdkra — Sharing Block, Building Block és
Vezet6i Csoportforgalom - valé kvalifikacid, valamint szdmszer(sithet6k Fogyasztdi csoportja és
Csapata termékértékesitései. A Tarsasag belatasa szerint az Ertékesitési forgalom id6rél idére
véltozhat. Az Ertékesitési forgalom nem ugyanaz, mint a Jutalékalapot Képz6 Erték. A kulénb6z6
termékekre vonatkozé Ertékesitési forgalommal és egyéb, az értékesitési kompenzacidval
kapcsolatos informéacidkat a helyi piac Brand Affiliate honlapjan tekintheti meg.

BUILDING BLOCK — Az Ertékesitési forgalom mértékegysége. Egy Building Block csak akkor
mindésil befejezettnek, amikor 500 pontnyi értékesitési forgalom all mogotte. Egy 500 pontnyi
értékesitési forgalomnal kevesebbet tartalmazé Building Block befejezetlennek mindsul.

KISKERESKEDELMI VASARLO —Barmely Regisztralt vasarls, aki kereskedelmi &ron vasérol
termékeket. A Kiskereskedelmi termékvasarlas utan jaré bénusz annak a Brand Affiliate-nek jar,
aki az adott termék megrendelésekor eladénak mindstl. A jelen Program céljabol a
Kiskereskedelmi vasarlé meghatdrozdsa nem foglalja magédba a nem regisztralt vasarlékat. A
Kiskereskedelmi véasarlék nem vesznek részt a Velocity-ben, és nem értékesithetik ujra a
termékeket, valamint mds vasarldokat sem regisztralhatnak.

CIM—A Brand Representative-ként elért kitliz6i cimek az On G1 Brand Representative-jai és
Vezet6i Csapatai szadma alapjan vannak meghatdrozva. Kit(iz6i cime meghatarozza generacidinak
szamat, amelyek utdn Leading bonus-ban (Vezet6i bénusz) részesdl.

VEZETOI CSOPORT —Egy olyan G1 Brand Representative aki egy hénapban elér egy bizonyos
mennyiségl Vezetdi Csoportforgalmat.

VEZETOI CSOPORTFORGALOM — A Vezet6i Csoportforgalom egy adott G1 Brand Representative
G1-G6 fogyasztdi csoportforgalmanak 6sszege.
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Ezt azanyagot egy fliggetlen Brand Affiliate-ekbdl 4llé csoport készitette.
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